
Франшиза OPS 
 
Выгодный и стабильный бизнес 
от одного из лидеров российского рынка 
Совместимых восстановленных картриджей 



«ОПС» / 2015 

О компании OPS 

Компания «ОПС»  
    

Год основания - 1999 
Основной бизнес – комплексная 
система обслуживания офисной 
техники, в т.ч. аутсорсинг печати 
(MPS)  и Франчайзинг. 

Член Российской ассоциации Франчайзинга 



«ОПС» / 2015 

О компании OPS 

Компания «ОПС»  
    

На текущий момент  ОПС  это: 

» Более 100 сотрудников; 

» Свыше 19 000 единиц продукции в месяц; 

» Более 10 000 клиентов В2В, в РФ и Казахстане; 

» 10 лет проекту «Франчайзинг OPS»; 

» 21 Франчайзи в РФ и Казахстане; 



 

    

«ОПС» / 2015 

О компании OPS 

OPS – это именитые клиенты, которыми мы гордимся 

5 000 клиентов в Москве и 15 000 клиентов в регионах России 



«ОПС» / 2015 

Франчайзинг OPS 

Франчайзинговая сеть OPS 

2005 год 
(первый Франчайзи) 

2015 год 
(присутствие в 23 основных 
крупных городах России и 

Казахстана) 



«ОПС» / 2015 

Франчайзинг OPS 

Цели развития франчайзинга OPS 
• ПЛАНЫ до 2016 года: 

» 30 Франчайзи в наиболее привлекательных 
городах РФ; 

» 10 Франчайзи в странах СНГ и Балтии; 

» Запуск программы «Бизнес-партнёрства» для 
малых городов. 

 

• ЦЕЛЕВЫЕ РЕГИОНЫ И ГОРОДА: 

» Все города с населением 200 000 – 1 000 000 чел.  



«ОПС» / 2015 

Бизнес OPS 

Преимущества покупки франшизы у OPS  
 (инвестиции в проверенный высокодоходный бизнес) 

» Покупка готового бизнеса; 

» Торговая марка OPS – более 15 лет на рынке; 

» Передовые технологии производства; 

» Апробированные бизнес-процессы и оборудование; 

» Понятная стратегия развития; 

» Всесторонняя поддержка своих Франчайзи головной 
компанией (ОПС, г. Москва); 

» Динамично развивающаяся франчайзинговая сеть; 

» Success-stories  других Франчайзи OPS. 



 

 

«ОПС» / 2014 

Виды Франшиз предлагаемых ООО «ОПС» 

Бизнес OPS 

» Полная франшиза  
В пакет входит:  

» поставка оборудования и комплекта расходных материалов,  

» обучение персонала Франчайзи,  

» start-up команда,  

» передача всех производственных и бизнес-технологий,  

» оценка перспектив бизнеса в данном регионе,  

» предоставление рекламных и информационных материалов,  

» постоянный консалтинг в течение всего времени 
сотрудничества.  

          

Кроме того, компания предоставляет Франчайзи право пользования своей 
торговой маркой в его регионе и гарантирует отсутствие других Франчайзи 
компании на его территории, что исключает неоправданную конкуренцию.  
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Цена на полную франшизу 

Бизнес OPS 

3 000 000 рублей: 
» 1 400 000 рублей – паушальный взнос; 

» 1 600 000 рублей – оборудование и комплект расходных материалов. 

1 400 000р. 

1600 000р. 

Паушальный взнос 
Оборудование и комплект расходных материалов 
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Бизнес OPS 

Виды Франшиз предлагаемых «ОПС» 

» Франшиза - Лайт  

В пакет входит:  

» поставка оборудования и комплекта расходных материалов,  

» обучение технического персонала Франчайзи,  

» передача всех производственных  технологий,  

» бесплатная техническая поддержка в течение года. 

600 000р. 

1600 000р. 

Обучение и технология 
Оборудование и комплект расходных материалов 

2 200 000 рублей: 
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Покупка бизнеса OPS 

• Порядок действий 
Обратиться к нам и получить 

полную информацию 

Изучить информацию и 
принять решение о покупке 

Подписать договор и график 
запуска проекта 

Оплатить выезд специалиста, 
который проведет анализ 

конкурентной среды в Вашем 
городе 

Получить оборудование и 
материалы на первые три 

месяца работы 

Оплатить франшизу 

Пройти обучение 

ЗАПУСТИТЬ ПРОЕКТ ПОД 
РУКОВОДСТВОМ СТАРТ-АП 

КОМАНДЫ OPS 
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Покупка бизнеса OPS 

По вопросам франчайзинга OPS обращайтесь 

ЦВЕТОВА АЛЛА 
ВЕНИАМИНОВНА 
•   Руководитель отдела маркетинга 
•   Тел.:  (495) 662-37-37 доб. 6575 
•   E-mail: tsvetova@ops.ru 

• г. Москва, Гостиничный проезд, дом 6, корпус 2, подъезд 1, этаж 4 

• www.ops.ru/franchise/ 
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